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nota do editor

Dimas Rodrigues
GerentedeMarketinge

Desenvolvimento deRede

Prezado leitor,

Esta edicdo da PivotPoint vem com uma
grande dose de inspiracdo brasileiras. His-
torias de sucesso foram registradas por nos-
sa equipe em diferentes regides brasileiras.
Historias de produtores que cresceram em
termos de produtividade, que conseguiram
reduzir custos e que trouxeram para dentro
das porteiras o que tanto buscam: qualidade
de produgado e lucro operacional.

Estamos muito felizes em poder compar-
tilhar um pouco do que acontece Brasil afora
com a participagdo dos pivos Valley e, através
disso, incentivar que novos avangos sejam

plantados e colhidos por outros produtores. E quer melhor incentivo do que apresen-

tar ndmeros reais?

Na entrevista, o professor e pesquisador Dr. Adilson de Paula Almeida Aguiar conta

que, a cada R$1,00 investido na pecudria irrigada, o pecuarista lucra até R$4,60. Ja um

produtor de arroz do Sul do pais mostra que conseguiu cortar 50% dos gastos com a im-

plantagéo dos pivos e um goiano apresenta a multiplicagdo das lavouras com o gerencia-

mento técnico da Irriger. Estes sdo apenas alguns dos muitos casos de sucesso que ilus-

tram esta edicdo.

Além da série de bons resultados a campo, apresentamos os dados oficiais da

Agéncia Nacional de Agua (ANA) e da Embrapa, com um infografico atrativo sobre o

raio-x da irrigacdo no Brasil, que comprova que ainda temos muito para conquistar.

Espero que goste!
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palavrado
residente

Amigo cliente,

Quéo rapido tém evoluido os seus resultados? Quanto a irrigacdo
tem contribuido e ainda pode contribuir para o avango da sua produgao,
o para a queda dos seus custos e aumento dos seus lucros? Sdo essas per-
\E guntas que nés nos fazemos todos os dias e sdo elas que guiam o nosso
; _{" iy } trabalho - intenso - na busca pela melhoria continua dos nossos equi-
: 3 pamentos e servicos, conectando a irrigagdo a Era da Agricultura 4.0.

Renato Silva

DIRETOR-PRESIDENTE VALMONT BRASIL A . . 2 .
Queremos que o pivo central seja mais do que uma maquina.

_ Muitas pesquisas estdo trazendo inteligéncia a nosso equipamento, que,
“Queremos queo pré em pouco tempo, conseguira integrar todos os comandos e processos
central Seja maisdo que necessarios para um ciclo totalmente automatizado de irrigagdo.

umamaquina. Muitas
pesquisas estdo
trazendointeligénciaa
NOSso equipamento”

Nesta edi¢do da Pivot Point, estamos falando deste futuro - que
esta cada vez mais presente em nosso dia a dia e em nossas ac¢oes; e de
resultados - crescentes - que entregamos aos nossos clientes de Norte
a Sul do pais. Tudo isso, embasado em tecnologia inovadora, que s6 a

Valley sabe desenvolver.

Boa leitura!

Renato Silva
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Solugbes em Bombeamento
LINHA INI PLUS

Produtos voltados para o segmento de Irrigacao, fabricados
em ligas de ferro fundido/nodular, em materiais especiais,
conforme a necessidade do Cliente.

Rua Jacob Audi, 690 | liapira - SP | 13971-045
(19) 3843-9833 | ivendas@imbil.com.br

www.imbil.com.br
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—
entrevista

Pecuariairrigada:
economia e eficiéncia

O agronegocio vive um momento de transformacdes, e a eficiéncia é considerada
um aspecto cada vez mais importante. Nesse contexto, a irrigacdo é uma ferramenta
versatil e eficaz para alcan¢ar uma série de objetivos

ADILSON AGUIAR

“Oimpacto
dovalorda
tecnologiada
irrigacao varia
entre R$ 2,68 e R$
4,13deretorno
paracadaR$ 1,00
investido”

AGOSTO 2019 REVISTAPIVOT VALLEY 9



ENTREVISTA ADILSON AGUIAR

P or exemplo, pecuaristas em todo o
Brasil estdo encontrando no pivoe
central uma solugao otimizada para
garantir pastagens em qualidade e
quantidade suficientes durante todo o
ano, contribuindo para a rentabilidade
de todo o sistema de produgao. Assim,
nesta edi¢ao da Pivot Point, conversa-
mos com o dr. Adilson de Paula Almeida
Aguiar, professor e pesquisador dos
cursos de Agronomia e Zootecnia nas
Faculdades Associadas de Uberaba
(Fazu). Adilson é especialista em Solos
e Meio Ambiente (pela Universidade
Federal de Lavras — UFLA) e Manejo de
Pastagens (pela Massey University, na
Nova Zelandia), e atua, também, como
coordenador dos cursos de pds-gra-
duagdo em Manejo de Pastagem e em
Nutricdo e Alimentacdo de Ruminantes,
na Fazu.

Pivot Point — Como airrigagdo por pivo
central pode contribuir para o aumento
daprodutividade dos rebanhos bovinos?

Adilson Aguiar: Nos ultimos 118 anos, 0s
objetivos da irrigacdo de pastagem tém
sido solucionar o problema da esta-
cionalidade de producdo de forragem,
reduzir custos de produgdo e tempo

de trabalho para alimentar o rebanho,
obter maior retorno liquido na producdo
animal quando comparado aos sistemas
que precisam usar forragens conser-
vadas (silagens, pré-secados, fenos) e
graos, usar menor area para a producao
animal (intensificacdo do uso da terra),
usar aguas residuarias e dejetos liquidos
de animais.

Pivot Point — Hoje, como o senhorvé o
cendrio dapecudriairrigadano pais?

Adilson Aguiar: No pentltimo Censo
Agropecuario, publicado pelo IBGE em
2006, encontra-se que 6.35% dos esta-
belecimentos agropecudrios adotavam
sistemas de irrigagao, e que apenas
1.3% da area agricultavel era irrigada.
No ultimo Censo Agropecudrio, temos
dados preliminares, que ainda ndo
foram citados, mas estima-se que apro-
ximadamente 6 milhdes de hectares
sejam irrigados. Entretanto, até onde
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“As principais
vantagens da
fertirrigacdo
estdo relacionadas
areducdo

nos custos de
aplicagdo de
fertilizantes da
ordem de 50%
a87%”

eu sei, ndo existem dados especificos de
areas irrigadas para a producdo animal,
tais como areas de pastagens e para
producao de volumosos suplementares
(silagens, fenos, etc).

Pivot Point - Mas épossivel identificar
seaimplantac¢io do pivo é mais utilizada
hoje pelapecudria de corte ouleiteira?

Adilson Aguiar: Entre os meus clien-

tes que irrigam sistemas de producao
pecudria, que acompanho desde 1997,
amaior proporgao é de produtores de
gado de leite.

Pivot Point - Nos tltimos anos, pode-se
observar o aumento nabuscapor siste-
masdeirrigacao por parte dos pecuaris-
tas. Aindaha espago para crescimento?
Osenhoracreditaque esteéum caminho?

Adilson Aguiar: No histérico da adogdo
de sistemas de irrigacdo na produgdo
pecudria, é possivel identificar trés fa-
ses: a primeira foi liderada pela pesquisa
entre meados da década de 60 e meados
dade 70. A segunda foi liderada pelos
produtores, entre meados da década

de 90 e meados dos anos 2000. Agora é
possivel identificar o inicio de uma ter-
ceira fase, que considero ser uma fase de
“maturidade” na adogdo da tecnologia,
sem “modismos”.

Pivot Point — Existe algum dado ou
levantamento que mostre o custo-bene-
ficio para o produtor brasileiro?

Adilson Aguiar: Sim, e muitos, em
dissertacGes de mestrado e teses de
doutorado, em trabalhos apresentados
em eventos (congressos, simposios,
workshops), em revistas, etc. Nos calcu-
los que ja fiz, a relagdo custo-beneficio
datecnologia da irrigacdo varia entre RS
2,68 e RS 4,13 de retorno para cada

RS 1,00 investido.

Pivot Point — O uso do pivo nessas pro-
priedades éumatendénciano Brasil?E

emoutros paises?

Adilson Aguiar: No Brasil, sim, prin-



ADILSON AGUIAR ENTREVISTA

cipalmente nos projetos que exploram
maiores areas. Nos estados da regido Sul
dos Estados Unidos da América e naIlha
Sul da Nova Zelandia, a ado¢3o de pivos
para a irrigacdo de pastagens ja é uma
realidade.

Pivot Point — Airrigagdo por pivd implica
em mudang¢as no manejo dos rebanhos?

Adilson Aguiar: Existem particularida-
des, mas que ndo implicam em grandes
mudangas, e estas particularidades ja sdo
bem conhecidas e dominadas.

Pivot Point - O pivd central é o melhor
sistemadeirrigacao, o maisindicado para
pastagem? Por qué?

Adilson Aguiar: Existem varios sistemas
de irrigagdo, tais como os pivos central
elinear, a aspersao convencional com
tubos superficiais, a aspersao em malha,

o canhdo autopropelido, a irrigacdo por
inundacdo, etc., mas os sistemas mais
adotados com sucesso em pastagens no
Brasil tém sido o pivo central (geralmente,

para areas acima de 50 ha) e a aspersdo em
malha (geralmente, para areas menores
que 50 ha).

Pivot Point - A fertirrigacdo é mais eficiente
evantajosaquando comparadaao método
convencional deadubagio?

Adilson Aguiar: As principais vantagens da
fertirrigacdo est3o relacionadas a redugdo
nos custos de aplicacdo de fertilizantes da
ordem de 50% a 87%, pois se economiza
namao-de-obra, maquinario e equipa-
mentos; reducdo na compactacao do solo
por méquinas e implementos agricolas;
flexibilidade na aplicacdo de nutrientes, na
falta de chuvas, e mais parcelada, e maior
uniformidade na distribuicdo dos fertili-
zantes, principalmente, para os micronu-
trientes, que sao aplicados em pequenas
quantidades. Ainda se tem como vantagens
aeconomia de energia; a reducdo nas
perdas de nitrogénio por volatilizacdo (até
50% de redugao); a possibilidade da aplica-
¢ao de herbicidas com fertilizantes; 0 me-
Ihor controle da aplicagdo das quantidades
planejadas e a possibilidade de aplicagdo de
chorume e vinhaca.

AGOSTO 2019 REVISTAPIVOT VALLEY 11



NOTICIAS BRASIL

noticias |BRASIL

= -

Estudo prevé crescimento de 27% d
safra brasileira de graos em 10 anos

deveseraproduggo brasileiranapréxima

década. O volumerepresenta 62,8 milhdes de PrOdugéO de algodao na Bahla cresce em

toneladas (27%)amais do que é produzido .
hoje. A expectativa € de umcrescimento VO].ume e SUSteIltabllldade

anualde 2,4%até 2028/29.

Osnlmeros sdo do estudo Projecdes do ABahia garantiu mais um recorde nasafra 2017/2018: 77,7% daarea plantada foram certificados
Agronegdcio, Brasil 2018/19a2028/29,da comosustentaveis. A Associagao Baiana dos Produtores de Algodao (Abapa), por meio do
Secretariade Politica Agricolado Ministério programa Algoddo Brasileiro Responsavel (ABR), certificou umadreatotal de 247840 mil hectares.
daAgricultura, Pecudria e Abastecimento Emrelagdoasafraanterior,houve umacréscimo de 29,4% da dreade algodao certificada. Desde
edaSecretariade Inteligénciae Relagdes quandofoiiniciado este trabalho,em 2011, houve um crescimento gradual de 211% dadrea
Estratégicas daEmpresaBrasileirade certificada para os atuais 77,7%.

Pesquisa Agropecudria. O levantamento se Sobre ovolume de producdo paraasafrai18/19,aprevisao é de

baseianos dados da Companhia Nacional de crescimento de 15% emrelagdo a safra passada, baseadano

Abastecimento (Conab). incremento de 25,5% de drea cultivada,alcangando os

Deacordo comos pesquisadores,oaumento 331028 milhectares plantados. Vale destacar que 40% é

vird, principalmente, do cultivo de sojae de doalgoddo baiano sdo exportados para paises asiaticos, o

milho nos Estados do Mato Grosso (+129,5 mil comolndonésia, Bangladesh e Vietna, e 60%sdo

toneladas) e do Parana (+ 64 mil toneladas). comercializados paraas indUstrias téxtis no Brasil. -

12 REVISTAPIVOT VALLEY AGOSTO 2019



NOTICIAS BRASIL

Mercosul mais proximo
da Uniao Europeia

Orecenteacordo firmado entre os paises do Mercosul e a Unido Europeia traz otimismo para
oagronegdécio.Umadas principais definicdes é areducdo das tarifas aplicadas a produtos
considerados essenciais na pauta de vendas externas - alimentos como suco de laranja, peixe,
dleos vegetais e crustaceos. O acordo ainda prevé umacesso mais facil de produtos como
carne (bovina, sufnae deaves),aguicar, ovos,arroze mel.

Asnovas regras estipuladas pelo histéricoacordo irdo resultar naretirada das tarifas
correspondentesa9o% das exportagdes do Mercosul para o continente europeu,ematé dez
anos. Qintuito é promoveracompetitividade dos produtos latino-americanos, estimulando
aseconomiaslocais eaumentando a visibilidade dos alimentos produzidos por aqui.

O cendrio dasojae domilhotambém poderdser beneficiado pelo tratado de livre comércio
entre Mercosul e Unido Europeia. O aumento dademanda por produtos brasileiros,como
acarne bovina, pode gerar um crescimento paralelo daprocura por graos produzidos aqui,
comoomilhoeasoja,ja que eles sdoingredientes essenciais paraa ragdo animal.

***

UNIAO EUROPEIA

“MERCOSUL

Gota a Gota

As novidades do
setorem 4 notas

)

Em Minas Gerais, as exportagdes
do agronegécio estdo em alta. Nos
primeiros cinco meses do ano, ja
foram movimentados  US$ 3,19
bilhdes - um aumento de 3,7% em
relacdo ao mesmo periodo de 2018.
O agronegécio representa 31,7%
de toda a comercializagdo mineira

realizada para o exterior.

®

Em nivel nacional, o valor total
acumulado pelas exportacdes agricolas
nos primeiros cinco meses de 2019 é de
US$ 39,8 bilhdes, ndmero 1,2% inferior
ao do ano passado. Assim, a balanca
comercial do setor caiu 1,4%, fixando-se

em US$ 33,8 bilhdes, até agora.

®

Ja o setor de carne estd quebrando
recordes. O valor total das exportagSes
é de US$ 6,10 bilhdes. A maior parte
resulta da comercializagdo de carne de
frango (US$ 2,76 bilhdes), que sofreu
um aumento de 10,8% em relagdo ao

ano passado.

®

A safra 2019/2020 de arroz irrigado
do Rio Grande do Sul conta com
uma novidade: o Seguro Agricola
personalizado, que vai proteger a
atividade, garantindo condicdes
para comercializagdio do produto.
O projeto foi criado pelo Banco do
Brasil em conjunto com a Federagdo
das  AssociacGes de  Arrozeiros

(Federarroz).

AGOSTO 2019 REVISTAPIVOT VALLEY 13



NOTICIAS AMERICA LATINA

NOtICias | AMERICA LATINA

Argentina: milho em alta

| : .
Na Argentina, os pre¢os atrati-

vos do milho estdo causando
@NT'NA uma explosdo naquantidade
de vendas antecipadas do
grdo. Paraser exato,em junho,

as exportacgdes ja verificavam
umademanda126,5% superior ao mesmo perfodo
doano passado -isso, levando em consideragdo que
acolheitasé teriainicio dalia oito meses.

Até odia12dejunho,aexportagdo nacional jd havia
adquirido mais de 3milhdes de toneladas de milho,
face ao 1,34 milhdo de 2018. Os pre¢os mais com-
petitivos da Argentina oferecem uma respostaao
momento dificil dos Estados Unidos, onde o clima
mais imido prejudicoua lavoura.

AMERICA LATINA

| O chamado “gigante asidtico” estase
consolidando como o principal destino das
exportacoes agricolas da América Latina.
Deacordo cominformagdes do Conselho
Agropecudriodo Sul (CAS),querelinee
discuteasagdes em politicas piblicas dos
ministérios da Agriculturada Argentina,
Bolfvia, Brasil, Chile, Paraguai e Uruguai,
aChinarespondeu porumtercodas
exportagdes de produtos agricolas a partir
desses pafses.

Aexpressividade do mercado chinés cres-
ceuconsideravelmente. Entre 2017 e 2018,
ovalor movimentado por essas exporta-
¢Oes cresceu 30%. Paratermos de compa-
racdo, os Estados Unidos e aHolanda (que
sdo, respectivamente, o segundo e terceiro
maior destino das vendas) responderam

apenas por cercade 5% do movimento.

14 REVISTAPIVOT VALLEY AGOSTO 2019



NOTICIAS AMERICA LATINA

URUGUAI

URUGUAI
PREPARADO
PARA AUMENTAR
PRODUCAO DE
ALIMENTOS

Determinado a contribuir
paraaerradicacdo dafome
com uma participacao mais
expressivano mercado
internacional de alimentos,
o Uruguai estabeleceu
como metaa producdo

dealimentos para
[

mi

de pessoas,
aser concretizada até 2030.

Aagriculturajase consolidou
como umadas atividades de
grandeimportanciaparaa
economiado pais.

Hoje,em

8%0 doPB

nacional é representado
pelaatividade, assim como

empregos
eaté

exportacdes.

Nos Ultimos 10 anos,

aquantidade de pessoas
alimentadas pelas exportacées
uruguaias aumentou

de 9 MILHOES, em 2009,
para28 MILHOES, em 2017.

Mais soja
boliviana no
mercado

O governo da Boliviaapostanavendade
sojano mercado exterior. O pais emitiu,
recentemente, o Certificado de Forneci-
mento Interno e Preco Justo, oferecendo
liberdade total para os produtores de
soja nacionais venderem, sem cotas, 1,6
milhdo de toneladas de grdos de soja
(sejaparaconsumo humano ou para uso
como matéria-prima) e 60 mil toneladas
de sementes da oleaginosa,no mercado
externo.

Com essanovadefinicdo,um total de
60% da producdo de sojano pafs serd
destinado a exportacdo. De acordo com
o governo boliviano, o objetivo é propor-
cionar mais equilibrio a cadeia produtiva
dasoja e outros alimentos dentro do pais.

Giro Latino
novidades do
setor em 4 notas

©

Ematé cincoanos, o
Uruguai comprometeu-se
adaracesso preferencial
daEuropaagy%dassuas
exportacdes, beneficiando o
setor produtivo nacional.

®

Orecente acordo firmado
entre os paises do Mercosul
edaUnido Europeiadeve
afetar um total de 770
milhdes de consumidores.

®

Aindasobre oacordo, as
primeiras previsdes afirmam
que produtos comoasoja
brasileiraeacarneargentina
serdoalguns dos principais
beneficiarios.

®

Um total de 81,7% dos
produtos agricolas
provenientes do Mercosul
terdassuastarifasde
importacdo totalmente
eliminadas, e os restantes
serdoalvos de cotas
especiais.
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aconteceu

. BRASIL

Fabrica brasileirarecebe
presidente do setor de
Irrigacio Global

Todos os anos, recebemos, na nossa unidade, a vi-

sita de lideres globais da Valmont para um encontro
com a equipe, no intuito de promover o didlogo sobre o futuro da
empresa e as diretrizes que norteiam o nosso trabalho. Em ju-
lho, foi a vez do presidente do setor de Irrigagdo Global, Lennie
Adams, que esteve na fabrica da Valmont, em Uberaba (MG), para
uma conversa com os funcionarios. O presidente parabenizou o
time pelo trabalho que vem sendo desenvolvido no Brasil, afir-
mando que o mercado nacional de irrigacdo serve de exemplo
para outros paises. Lennie enfatizou que as ferramentas de se-
guranca e comunicacgdo estdo sempre ao dispor dos colabora-
dores, priorizando a ética como o principal valor a ser seguido
e reforg:ando que a empresa esta sempre aberta para o dialogo.
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AFeiralnternacional dos &y
Cerrados, AgroBrasili,
contoucomapresenca
daValley nasua12? edicdo.
Organizada pela Coope-
rativa Agropecudriada
Regido do Distrito Federal
(Coopa-DF),afeiratornou-
seumaverdadeiravitrine
de tecnologias paraosetor
agricola,comespaco para
apresentaras novidades da
irrigagao.
Oeventoaconteceuem
maio no Parque Tecnold-
gico lvaldo Cenci,emum
recinto com 500 mil metros quadrados. Durante os cinco dias
dafeira, o local recebeu mais de 121 mil visitantes, além de 480
expositores.
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Revendas Valley promovem
edi¢coes do Meu Primeiro Pivo

As duas Ultimas semanas de maio foram movimentadas
pelarealizagdo de trés edi¢des do projeto Meu Primeiro
Pivo, evento organizado pelas revendas Valley que retine
produtores rurais e técnicos do setor para oferecer to-
dasasinformacdes relativas airrigacdo por pivé central.
No total, 0s encontros ocorridos reuniram mais de 300
produtores.

Aprimeiraedi¢do, promovida pela revenda Lavoro Ma-
quinas Agricolas no dia 15 de maio, foi na Fazenda Jogo
de Barro,do produtor Régis Guntzel,em Victor Graeff
(RS).Nodia22,foiavez dafazenda do produtor Marcos
Rogério Franco,em Astorga (PR), que recebeu mais

de 120 pessoas para o encontro, organizado pela Total
Hidro. Porfim,no dia 29 de maio, a Fazenda Boa Vista, do
produtor Bruno Peixoto,em Salto da Divisa (MG), sediou
alltimaedicdo do Meu Primeiro Pivd, realizada pela
Brasméaquinas.

Valley marca presenca na Bahia Farm Show

Com uma edigdo histérica, a Bahia Farm Show come-
Morou os seus 15 anos em 2019 e contou com a presen-
¢adaValley durante a feira, entre os dias 28 de maio e 1°
de junho. O evento, ja considerado o maior do tipo nas
regides Norte e Nordeste, passou a se posicionar como
uma das principais feiras agricolas da América Latina,
superando a marca de RS 1,9 bilhdo em negécios —
valor ainda maior do que o do ano passado, quando a
Bahia Farm Show movimentou cerca de RS 1,8 bilhio.



Valley retine 70 participantesem
encontro sobre o cultivo de arroz irrigado

Acidade de Pelotas, no Rio Grande do Sul,foiasede do evento
“Alternativas paraPivo Centralem Terras Baixas”,organizado pela
Valley.O encontro reuniumais de 70 pessoas e discutiutemas
voltados paraa producdo doarrozirrigado por pivé central,
abordandoassuntosdiversos e pertinentesao tema,comoa
irrigagdo sustentavel,as pastagens emvdrzea, os sistemas de
irrigagdoligadosaproducdo pecudria, entre outros.

Equipe de vendas da Valley passa
por treinamento

Com o objetivo de atualizar os profissionais ligados ao setor
de vendas emrelagdo as Ultimas tendéncias do mercado

e as novidades desenvolvidas pela Valley para os seus
clientes,aempresainiciou o més de julho comarealizagdo
do After Sales, um treinamento técnico que reuniu mais de
70 participantes. O foco do treinamento foivoltado para

as novas tecnologias que, a cada momento, surgem no
mercado para oferecer mais praticidade e resultados ao
produtorrural. Em especifico, foram abordadas as novidades
relacionadas atelemetria- o controle remoto dos pivos
centrais Valley. O intuito é aperfeicoar o atendimento pés-
vendaao cliente Valley, conectando empresa e produtor.

Equipe Valley prestigia 16°
Dia do Algodao, em Goias

No dia 14 de ‘
junho, a Valley LB s
participou do 16° |
Dia do Algoddo,
realizado pela
Associacdo Goiana
de Produtores de
Algoddo (Agopa).
O evento reuniu
produtores, técni-
cos, fornecedores
e representantes
governamentais
para um dia reple-
to de discussdes
sobre os princi-
pais desafios do
setor produtivo

de algodao, bem
como as con-
quistas que o
segmento vem
alcangando.

Palestras de especialistas da Valley
integram programacao de Dias de Campo

A nona edi¢do do Dia de Campo da Fazenda Segredo,
em Bataguassu (MS), contou com a participagdo de
mais de 200 produtores regionais. Entre as novidades
apresentadas, destaca-se um sistema de energia que
combina a eletricidade, o diesel e o biogas para ali-
mentar os pivos Valley em funcionamento na fazenda.
Ja em Sorriso (MT), foi a equipe da Fazenda Sao José
que sediou um dia de campo focado na discussdo sobre
as inovagdes da Irrigacdo 4.0. O encontro, promovido
em julho pela revenda Irrigar, contou com cerca de

40 participantes. A propriedade, do cliente Arilton
Riedi, conta com seis pivds Valley em funcionamen-
to, incluindo cinco unidades do X-Tec, um dos mais
recentes modelos da empresa.
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PIVO CENTRAL MUNDO VALLEY

COMO ESTA O SETENTAO
NA AGRICULTURA 4.0?

Comachegadadaquartarevolucdo dosetoragricola,a
Valley prepara-se pararepetir o pioneirismo que caracterizaa
empresadesde ofimdosanos 40.0 segredo? Atecnologia -
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PIVO CENTRAL MUNDO VALLEY

apida, automatica, fécil, eficien-
Rte. E assim que a era digital em

que vivemos se caracteriza, em
que tudo esta conectado. A evolugdo da
tecnologia é mais acelerada que nunca,
e 0 progresso realizado em poucos anos
supera, muitas vezes, o que antes de-
morava décadas para acontecer.

A agricultura esta no coragdo da
revolugdo. Ndo é a primeira vez que
o setor se reinventa, adaptando-se
aos tempos que mudam e a uma nova
geracao que vive de acordo com no-
vos paradigmas, novas regras, novas
expectativas. Especialistas chamam
anova fase da agricultura, moderna,
atualizada, inovadora, de Agricultu-
ra 4.0.

Estdo ficando para tras os dias em
que o controle dos processos da fazenda
era direcionado para as maos do produ-
tor — tendéncia que marcou as ultimas
duas décadas de evolugdo do setor. Ago-
ra, estamos avistando — mais perto do
que se imagina - o futuro da automa-
¢do: maquinas inteligentes, indepen-
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dentes e capazes de executar a acdo ideal
em qualquer situa¢do. Tudo em nome da
eficiéncia e da rentabilidade.

E como se a agricultura desenvol-
vesse um cérebro coletivo, que planeja
0s processos para que o produtor ndo
tenha que planejar. E, agora, chegou a
hora da irrigacdo se voltar para o futuro.
Chegou a hora da Irrigagao 4.0.

O setentdo da Valley

Foi nos finais da década de 1940 que
o primeiro pivd foi montado, nos Estados
Unidos. Em 1948, ele ja era uma tecno-
logia patenteada, e atraia as atengdes de
produtores pelas promessas de uma efi-
ciéncia maior na irrigacdo das culturas.

Nos anos 50, foi a Valley que fabri-
cou os primeiros pivos movidos a ener-
gia elétrica (e ndo a energia hidraulica,
como era comum na época). Nos anos
80, a empresa desenvolveu os produ-
tos que viriam a se tornar, mais tarde,
referéncias na telemetria — o controle
remoto dos equipamentos de irrigagdo,
que mudaria a realidade de milhares de



MUNDO VALLEY PIVO CENTRAL

produtores em todo o mundo. Em 2008,
a Valley langou os painéis de controle
dos pivos com utilizagdo de GPS. A te-
lemetria se desenvolveu, com o langa-
mento do Basestation3 (2013) e a aqui-
si¢do da tecnologia AgSense (2014).

Em 2017, surgiram os painéis inte-
ligentes Icon, que proporcionam mais
controle e mais personalizacao para o
produtor. O pivé nunca foi tdo facil de
gerenciar. No mesmo ano, com o pivo X-
Tec, a Valley voltou a inovar o mercado,
com um equipamento mais veloz, mais
eficiente e que funciona até em terrenos
acidentados, oferecendo, ainda, opgoes
para a fertirrigacdo e a quimigacdo das
lavouras. A irrigagdo passou a ser muito
mais do que apenas a aplicacdo de adgua
— ela se tornou a forma mais rentavel e
sustentavel de produzir alimentos.

Em 2018, o mundo assistiu ao lan-
camento do Valley Scheduling, a pla-
taforma global de manejo de irrigacao,
que faz uso inteligente da tecnologia
da Irriger, que comanda os projetos de
gerenciamento dos sistemas de irriga-
¢do e oferece total apoio ao produtor. A

“Estamos caminhando
rapidamente parauma
plataformaintegrada,que
vai unir todos os produtos
emumaunicasolucao
entregue nasmdos do
produtor.”

diversificacdo dos servicos oferecidos,
personificada pela Irriger, também foi
um marco que contribuiu para o cresci-
mento do setor irrigante.

O que podera nos aguardar no fu-
turo? Como a Valley esta transforman-
do a Irrigacdo 4.0 em uma realidade
acessivel ao produtor? A resposta, de
acordo com o gerente de Engenharia
e Servicos da Valmont Brasil, Vinicius
Melo, evidencia, mais uma vez, o pio-
neirismo da empresa.

“Estamos caminhando rapidamente
para uma plataforma integrada, que vai
unir todos os produtos em uma tnica
solucdo entregue nas mdos do produtor.
Em breve, a partir da nova parceria com
a Prospera, anunciada este ano, vamos
apresentar pivos dotados de uma tecno-
logia totalmente nova — a inteligéncia
artificial. Um pivd inteligente, inde-
pendente e auténomo, capaz de tomar
as decisdes acertadas em qualquer mo-
mento, de acordo com cada necessida-
de”, revela Vinicius.
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PIVO CENTRAL MUNDO VALLEY

Pivo inteligente e independente

De acordo com o gerente, a conecti-
vidade é, simultaneamente, o elemento
que define a nova geracdo da irrigacdo e
o seu maior desafio. “Para chegarmos ao
objetivo, que é a conectividade total dos
produtos Valley, é necessario que cada
uma das tecnologias de base esteja 100%
otimizada. A Valley é a Ginica empresa do
mercado que oferece as trés grandes tec-
nologias de conexdo — satélite, GSM e ra-
dio. E essa versatilidade que nos permite
estar sempre um passo a frente”, aponta.

Para Vinicius, a nova era da Valley vai
ajudar a responder a uma questdo cada
vez mais presente: como a agricultura
podera dar conta de alimentar uma po-
pulagdo cada vez maior? “A nova geragdo
precisa de resultados mais rapidos. E a
solucdo para atender a essa tecnologia é
muito clara: é a tecnologia. Ndo é men-
tira afirmar que a Valley ja esta inserida
na Agricultura 4.0. Ja trabalhamos com
a tecnologia em primeiro lugar ha muito
tempo”, avalia ele.

Oresultado de todo esse trabalho ja se
vislumbra em todo o mundo. A irrigacdo
por pivd central ja é a forma de irriga-
¢do que mais cresce no Brasil. Em 2010,
dentro da area total irrigada em nivel
nacional, de 4.336.590 hectares, os pivos
cobriam um total de 52 mil hectares. Ape-
nas oito anos depois, a area ocupada por
pivos no Brasil saltou para 92 mil hec-
tares, de um total de 6.023.087 hectares
irrigados.

Desde o inicio, o crescimento da Val-
mont é incontestdvel. J& estamos em
mais de 100 paises. Empregamos mais
de 10.600 pessoas em todo o mundo, nas
mais de 80 unidades de fabricagdo espa-
lhadas pelo globo. Sdo mais de USS 2.7 bi-
Ihdes movimentados em vendas.

O pivd central sempre representou a
evolucdo da tecnologia no setor da irriga-
¢do. Por isso, nos dias de hoje, a situacdo
ndo é diferente. E a Valley, lider de mer-
cado, com a inovagdo e o pioneirismo en-
raizados no seu DNA, estd na vanguarda
desse crescimento.

Em todo o mundo, a Valley ja respon-
de por mais de 10 milhdes de hectares
irrigados. Sao 10 milhdes de motivos que
comprovam o valor do pivo central Valley
e o significado que ele continuara tendo
para o futuro da irrigagdo, da agricultura
e do mundo.
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Mais de 750 mil hectares instalados com tecnologia \Wobbler®.
Com i-WOBZ2" ficou ainda melhor...

- Opera com pressdes de 6 a15 PSI (0.41 bar a1.03 bar).

- Maior resisténcia e robustez.

- Capa protetora integrada com suporte para bocais extras.

- 4 diferentes tipos de defletores:

CNCNCN

PLACA CIMZA: PLACA PRETA: PLACA AZUL: PLACA BRAMCO:
Gotas Peguenas Gotas Médias Gofas Madias Getas Grandes
fviats b oo ol ideal para a majada ldesl para & maior fdﬂ!fgm congicies
¢ samianias poquarias das culfuras & condigdes ﬁsmﬁams ge yorio 6 culives
idead para HE Angulo Padrio Anguio Baio p

Angulo Padrao
Angule Baixo

A gota adequada para cada cultivo com o melhor desempenho do mercado
raio de alcance e padrao de molhamento garantindo maior eficiéncia de irrigagéo.

AGRICULTURAL IRRIGATION | A Hunter Industries Company Sen ‘ g
Maiores informacdes no site www.senninger.com mger
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PIVO CENTRAL POR DENTRO DA FABRICA

CHECKPIVOT:

O APLICATIVO PARA FACILITARAMAN UTENC;AO DOS PIVOS

Utilizandoinformacdes
coletadasem15anos,
aValmontapresentaa
solugdo maismodernapara
ocontroledasaddedos
equipamentos deirrigacdo

Vivemos em uma época marcada
pela tecnologia. Tarefas que, antiga-
mente, demandavam esfor¢o e tempo
sdo desempenhadas por maquinas. In-
formacgdes que requeriam atualizagdes
constantes sdo, hoje, coletadas de for-
ma automatica por softwares. A agili-
dade e a inovagao estdo chegando em
todos os processos que envolvem o pivo
central. Todos mesmo. Inclusive na im-
portantissima (e muitas vezes esqueci-
da) etapa de manutencgao.

A Valley inova, mais uma vez, ao
apresentar um aplicativo para smar-
tphones que auxilia no monitoramento
da manutencdo do pivo central. O Check
Pivot tem um conceito simples: indicar
ao representante Valley quais compo-
nentes devem ser acompanhados, de
acordo com o tempo de uso do pivd. “O
Check Pivot foi desenhado para verificar
quase 5 mil itens do piv0. Para chegar-
mos a essa lista tdo extensa e abrangen-
te, utilizamos como base dados reais
coletados a campo nos ultimos 15 anos,
que mostram todos os erros e falhas que
podem ocorrer no equipamento, em
qualquer situac¢do possivel. Apds colher
esses dados, organizamos tudo em uma
lista de itens, e transformamos isso
em um sistema de verificagdo, em que
o software percorre um passo a passo
com o objetivo de identificar qualquer
anomalia no funcionamento do piv6”,
explica o gerente de Engenharia e Ser-
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vicos da Valmont Brasil, Vinicius Melo.
O objetivo principal do Check Pivot,
desenvolvido pela equipe brasileira da
Valmont, é contribuir para a maxima
longevidade do pivd Valley, garantindo

que ele funcione de forma eficiente e

sem interrupg¢des na irrigacdo das cul-
turas, assegurando uma lavoura bem
irrigada e saudavel, e evitando custos
imprevistos e desnecessarios da parte
do produtor.

“Existem trés tipos de manutengio: a
preventiva, a corretiva e a preditiva”, si-
naliza Vinicius. “A corretiva é a mais dis-
pendiosa — é quando uma pega é trocada
porque ja estragou e parou de funcionar.



POR DENTRO DA FABRICA PIVO CENTRAL

Nessas situagdes, o produtor sofre preju-
izos, ja que o equipamento pode ficar pa-
rado até se resolver o problema. No caso
da preventiva, o custo também é alto, ja
que a peca é trocada, por exemplo, apés
um determinado nimero de quilémetros
rodados ou horas de funcionamento, in-
dependentemente de apresentar, ou ndo,
alguma falha”, descreve.

O que o aplicativo executa é o ter-
ceiro tipo: a manutencdo preditiva. “Ao
analisar absolutamente todos os dados
referentes a atividade do pivo, em de-
terminado momento, o Check Pivot é
capaz de informar ao produtor sobre o
melhor momento de efetuar determina-
da manutencdo, seja uma simples troca
de dleo, ou a substituicdo de uma peca
essencial para o piv0”, diz o gerente.

Assim, o produtor apenas faz a ma-
nutencdo quando ela é necessaria, e com
a frequéncia ideal, evitando despesas
desnecessarias e se resguardando de

“O CheckPivot € capaz
deinformarao produtor
sobre o melhor momento
de efetuar determinada
manuten¢do”

prejuizos imprevistos. O aplicativo leva
em consideracdo até a quantidade de
tempo decorrido desde a tltima manu-
tencdo, de forma a calcular quando uma
determinada peca precisa de atencao.

“O tempo ttil de cada peca depen-
de de muitos fatores. Em regiées mais
secas, 0 piv0 chega a ficar ligado quase
3 mil horas por ano. Em outras, ndo ha
necessidade de usar o equipamento por
mais de 400 horas. E claro que, no pri-
meiro caso, as pecas vao precisar de ma-
nuteng¢do com mais frequéncia, por isso,
o software também inclui essa diver-
géncia na sua analise”, ressalta Vinicius.

Na sua primeira utilizagao, o Che-
ck Pivot indica os itens do piv0 a serem
monitorados apds uma safra (ou apds as
primeiras 400 horas depois da instala-
¢do). Assim, ele consegue identificar os
problemas ainda antes do equipamento
entrar em funcionamento na safra se-
guinte, permitindo que todas as ques-
tOes sejam resolvidas no tempo certo — e
com o menor custo possivel.

“Vale apontar, ainda, que esta é ape-
nas a primeira versao do aplicativo. Fu-
turas atualizacOes vao acrescentar cada
vez mais func¢oes, conferindo ainda mais
controle ao cliente e permitindo uma
analise ainda mais completa e técnica.
Ndo facilita apenas o trabalho do produ-
tor, mas também o do técnico que visita a
fazenda. E uma ferramenta que vem res-
ponder a todas as necessidades de manu-
tencdo dos pivos Valley”, avalia Vinicius.

O Check Pivot esta disponivel para
smartphones com os sistemas operati-
vos Android e i0S. Por enquanto, apenas
revendedores e técnicos Valley estdo
credenciados a utilizarem.
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Sucesso TOTAL

A Total Hidro Sopasto, revenda Valley nas regides de Paranavai e

Londrina, no Parang, enfrenta o desafio de promover o uso do pivd
em um Estado que, historicamente, ndo tem a tradi¢do dairrigagao.
Em poucos anos,amissdo ja estda sendo cumprida

m dos atrativos da irri-
gacdo ¢ a garantia de re-
sultados melhores nas
colheitas, mesmo em re-
gides onde o clima nao é
caracterizado por secas
frequentes. A distribuicdo
otimizada da agua e o controle propor-
cionado por sistemas de irrigacao, como
o0s pivos centrais, significam que o pro-
dutor tem nas suas maos o poder de se
adequar a cada situacdo, aperfeicoando
todos os processos da lavoura.

Em funcdo disso, a Valley preocupa-
se em levar a irrigacdo a todas as regioes
do pais, facilitando o acesso aos seus
beneficios a cada vez mais produtores
brasileiros. Na regido de Paranavai (PR),
a empresa esta representada — e muito
bem — pela Total Hidro Sopasto. Fun-
dada em 2014, a organizag¢do tornou-se
revenda Valley dois anos depois, e vem
contribuindo especialmente para a po-
pularizagao do piv6 na regido Sul.

Sediada em Paranavai e com re-
presentantes atuando, também, em
Londrina (PR), a revenda conta com 16
profissionais capacitados para atender
aqualquer demanda relativa aos produ-
tos e servicos Valley, e trabalha, ainda,
como o proprio nome indica, com solu-
¢bes hidraulicas para propriedades ru-
rais, apesar de o seu foco principal ser o
pivo central Valley.

O quadro de funcionarios da Total
Hidro é composto por profissionais ex-
perientes no setor irrigante, conforme
explica um dos seus s6cios-proprieta-
rios, Leandro Friedrichsen. “Temos en-
genheiros agrénomos, administradores
e outras especialidades, sem contar os
técnicos de montagem dos equipamen-
tos. A maior parte dos nossos colabo-
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“Temos engenheiros
agronomos,
administradorese

outras especialidades,
sem contar os técnicos
demontagemdos
equipamentos.A

maior parte dos nossos
colaboradores jatem mais
de10anos de experiéncia”
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radores ja tem mais de 10 anos de
experiéncia”, destaca.

A empresa oferece, também, os
servicos de consultoria e gerencia-
mento dos sistemas de irrigac;éo
por meio de um técnico ligado a Ir-
riger. “E importante que o cliente
tenha acesso a essa parte de con-
sultoria, para oferecermos um pa-
cote completo, que vai além da ins-
talacdo do pive”, diz Leandro.

A busca pela solugao mais ade-
quada para cada cliente foi exata-
mente o que viabilizou a transfor-
macao da Total Hidro Sopasto em
uma revenda Valley. Tudo comegou
com um atendimento igual a tantos
outros. “Um cliente nos procurou,
interessado em investir em um pivo
central para a sua fazenda, mas, na
época, ndo trabalhavamos com essa
forma de irrigacao. Decidimos enca-
minha-lo para a melhor empresa do
mercado de pivos, a Valley. Depois
desse atendimento, a nossa rela¢ao
com a Valley se desenvolveu, e aca-
bamos nos tornando uma revenda”,
relembra o sdcio-proprietario.

De la para ca, as atividades da
Total Hidro Sopasto priorizam a
popularizagcdo do pivo central na
regido do Parana. No fim de julho,
a empresa acompanhava 15 clientes
com pivos instalados e se preparava
para a implantacdo de quatro novos
equipamentos. Além disso, exis-
tiam pelo menos 50 novos pivos em
fase de planejamento e or¢camento.
Porém, a promocdo da importancia
dos equipamentos de irriga¢do ain-
da é o principal desafio enfrentado
pela revenda.

“Existem poucos produtores ir-
rigantes no Parana. E uma questao
cultural. Como o clima aqui ndo é
tdo agressivo como em outras re-
gides do Brasil, muitos produtores
desconsideram o pivé como uma
opc¢do interessante para eles. Mas é
importante deixar claro que regis-
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PIVO CENTRAL REVENDAS

“Registramos
aumentos expressivos
de,em média,50%
naprodutividade das
fazendas daregjdo
aposainstalagdode
sistemas deirrigacao,
independentemente
doclima”

tramos aumentos expressivos de,
em média, 50% na produtividade
das fazendas da regido apds a insta-
lagdo de sistemas de irrigacdo, inde-
pendentemente do clima”, conta.

Outro detalhe importante, de
acordo com Leandro, é que as ul-
timas trés safras da regido foram
prejudicadas pela seca, o que tem
levado cada vez mais clientes a di-
versificarem as suas opgdes de ir-
rigacdo para resgatar ou manter a
produtividade. “Temos um cliente
que adquiriu dois pivos. Ele colheu,
na dltima safra, 150 sacas de milho
por hectare debaixo de um deles, e
165 sacas debaixo do outro. A maio-
ria dos produtores esforga-se para
chegar as 100 sacas, sem o pivo. E
uma diferenga notavel”, avalia.

Como forma de aprimorar a di-
vulgacao das vantagens que os pi-
v0s centrais podem oferecer, a Total
Hidro vem apostando na realizacao
de eventos, como o Meu Primeiro
Piv6, projeto realizado pela Val-
ley periodicamente em todo o pais.
“Encontros como esses, em que
os produtores podem ver de perto
o funcionamento de um pivo e es-
clarecer todas as suas davidas com
especialistas da Valley, sao muito
valiosos. A tltima edigdo que orga-
nizamos, em maio, reuniu mais de
100 produtores em Astorga, foi um
sucesso”, comenta.

Além do Meu Primeiro Piv6, a To-
tal Hidro Sopasto também promove
outros eventos que estimulam a par-
ticipagao dos clientes e produtores
da regidao, engajando-os na busca
pela eficiéncia na irrigacdo. “Esta-
mos envolvidos na realizacao de dias
de campo, por exemplo. Percebemos
que esses projetos vém populari-
zando o pivo nos ultimos trés anos,
e a perspectiva para o futuro é muito
boa. Sdo cada vez mais produtores in-
teressados — tanto, que estamos com
planos de expandir a nossa empresa
para outros locais”, acrescenta Le-
andro.
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No
campo

)
X-Tec transforma
lavoura de algodao
com irrigacao mais
veloz e rentavel

42.

Irrigacao potencializa
producao de Citrus
nas fazendas Costa
Mello

8.
ﬂ;nhega o produtor
que é bicampeao
do Desafio CESB
de Maxima
Produtividade de Soja
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Irrigacdo commais velocidade, mais &conomide mais rentabilidade
parao produtor. Atecnologiada Valleymuda os resultados deuma
fazendaquetrabalhacom plantiodealgodao ha2oanos
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NO CAMPO RESULTADO NA LAVOURA

uem passa pela Fazenda
S3do José, no municipio de
Sorriso (MT), ndo sai da
propriedade sem se im-
pressionar. Comandada

pelo produtor Arilton Cé-
sar Riedi, a extensa plantagdo de algo-
dio estende-se por 2.600 hectares. E
como se uma nuvem, branca e macia,
estivesse cobrindo todo o solo, até onde
o horizonte encontra o céu.

A fazenda foi fundada ha 40 anos, e
Arilton passou metade desse tempo se
dedicando ao plantio de algoddo. Nos
primeiros anos, a lavoura era inteira-
mente trabalhada em sequeiro, mas
logo a equipe percebeu a necessidade de
uma adaptacdo.

Foi entdo que, 15 anos atras, se ins-
talou o primeiro pivd central Valley na
propriedade. De 1a para cd, a diferenca
do algodao irrigado para o sequeiro ja se
torna evidente. “Desde o inicio, regis-
travamos uma certa qualidade e produ-
tividade agregadas a esse pivo. Mesmo
quando os resultados no sequeiro osci-
lavam, a rentabilidade no irrigado era
mais constante”, relembra o agronomo
da fazenda, William Gomes.

Mais recentemente, a equipe decidiu
que estava na hora de uma mudanca. A
ampliacdo do sistema de irrigacdo foi
uma escolha natural para virar a pa-
gina na historia da Fazenda S&o José,
iniciando um capitulo com mais pro-
dutividade e seguranca, como explica o
proprio Arilton.

“Procuramos a Valley novamente,
quase 14 anos depois da implantacdo do
nosso primeiro pivé. Contratamos cinco
pivos X-Tec, que foram montados no
ano passado e entraram em funciona-
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“Airrigacdo nos ajuda
aalcancar o nosso
teto produtivo com
muito mais facilidade.
Se eu plantasse
apenas em sequeiro,
achance deficar

no prejuizo seria
significativa”

mento em abril deste ano”, revela.
Revolucao. O X-Tec mostrou-se
a solucdo ideal para a propriedade. O
equipamento pioneiro da Valley pro-
porciona uma irrigagdo mais rapida e
eficiente em relagdo a maioria dos pi-
v0s, gracas a tecnologia FastPass, que
resulta em uma maquina que permite
um movimento constante e acelerado,
executando a irrigacdo em um periodo
curto de tempo, mesmo em terrenos
acidentados. A aplicagdo constante da
agua também significa que a irrigagdo é
uniforme e altamente controlavel.
“Quando nos apresentaram o X-Tec,
pensamos imediatamente na possibili-
dade de reduzir a lamina de irrigacdo, ja
que o algodao ndo precisa de um volume
muito grande de dgua. O pivd também
é perfeito para a fertirrigagdo e a apli-
cacdo de inseticidas, que evita perdas
significativas no campo e assegura uma



RESULTADO NA LAVOURA NO CAMPO

colheita sélida e em quantidade alta”,
avalia o produtor.

Arilton salienta que a verdadeira
vantagem do piv0 central, especifica-
mente, do X-Tec, é a economia no uso
da energia elétrica. “Gragcas a velocidade
do equipamento, somos capazes de ir-
rigar, praticamente, apenas no horario
reservado, entre as 21h e as 6h, quando
a energia é menos dispendiosa, e o pivd
fica ligado praticamente durante todo
esse periodo. E esse fator que nos coloca
em uma posi¢do confortavel no mer-
cado, em que conseguimos obter, com
consisténcia, uma colheita que supera
os custos de produgdo”, enfatiza.

Toda a fazenda se sustenta a partir
dos rendimentos obtidos na colheita e
venda do algoddo. Assim, é muito ur-
gente que a produtividade se mantenha

/
/

/

em niveis sustentaveis e consistentes.
“Na ultima safra, colhemos cerca de 340
arrobas por hectare, na area irrigada,
que totaliza 880 hectares. Ja no sequei-
ro, a média foi de 270 arrobas. A irri-
gacao nos ajuda a alcangar o nosso teto
produtivo com muito mais facilidade.
Se eu plantasse apenas em sequeiro, a
chance de ficar no prejuizo seria signi-
ficativa”, explica Arilton.

Para o produtor, o enfoque na irriga-
¢do e, também, na genética do algodao,
que resulta em um produto final de alta
qualidade, é a estratégia que explica o
sucesso de todo o empreendimento. “So-
mando a eficiéncia que a irrigacdo nos
proporciona a busca por um produto base
de qualidade diferenciada, o resultado s6
pode ser positivo. Para nés, fez uma dife-
renca impressionante”, considera.
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LEVANTAMENTO MOSTRA
CRESCIMENTO EXPLOSIVO DAS AREAS
IRRIGADAS COM PIVO CENTRAL

Estudo éfruto de pesquisas extensas daANA e daEmbrapaque
comprovam oavanco dosistemaemnivel nacional -e destacaa
irrigacdo como o caminho paraofuturodaagriculturabrasileira

O crescimento da irrigagdo e da utiliza-
¢do do pivd central em todo o Brasil é ine-
gavel. A promessa de uma eficiéncia maior
e a seguranga da produgdo sdo fatores que
conquistam cada vez mais produtores, de
Norte a Sul do pais.

Agora, é possivel confirmar essa ten-
déncia com estatisticas oficiais. No ini-
cio de julho, a ANA (Agéncia Nacional de
Aguas) e a Embrapa (Empresa Brasileira
de Pesquisa Agropecuaria) lancaram o
resultado de uma pesquisa extensiva e
extremamente completa: o Levantamen-
to da Agricultura Irrigada por Pivos Cen-
trais no Brasil.

0 estudo oferece ndo s6 um retrato fiel
da realidade da irrigacdo por pivd no pais,
mas também comprova o seu impressio-
nante crescimento, resgatando dados que
remontam até 1985.

A pesquisa constatou, por exemplo, que
a area irrigada por piv0s centrais no Bra-
sil (em 2017, calculada em 1,476 milhdo de
hectares) é 47 vezes superior a registrada
em 1985. Mais recentemente, o crescimen-
to tornou-se proporcionalmente ainda
maior — desde 2010, a area triplicou.

0 estudo também revelou que os Es-
tados de Minas Gerais, Goias, Bahia e Sdo
Paulo respondem pela maior parte dos pi-
vOs centrais no Brasil — juntas, as quatro
unidades federativas acumulam 77% da
area irrigada total. Os trés principais mu-
nicipios irrigantes sdo Unai (MG), Paracatu
(MG) e Cristalina (GO).

Diversos outros dados destacam o
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“Temos.menosarea
irrigadadoqueolrd,por
exemplo.O Brasil é, hoje,
um dos poucos palses

que ainda tém espago
paracrescernoquediz
respeito airrigacdo.”




MERCADO NO CAMPO

crescimento surpreendente da utilizagdo
do pivd central no Brasil, comprovando a
satisfagdo dos produtores que investem
nessa forma de irriga¢do. Porém, de acor-
do com o pesquisador da Embrapa, Daniel
Guimaraes, o pais ainda tem muito espaco
para crescer.

“Temos menos area irrigada do que o
Ira, por exemplo. O Brasil é, hoje, um dos
poucos paises que ainda tem espago para
crescer no que diz respeito a irrigacdo. Isso
pode trazer beneficios importantes para
nods, ja que isso se torna uma oportunidade
para atender a demanda crescente por ali-
mentos, decorrente da expansdo popula-
cional”, comenta Daniel.

O pesquisador salienta, ainda, que a su-
perioridade do pivd, e da irrigagdo em geral,
sao elementos que nao podem ser ignorados
no mercado. “A agricultura irrigada é o ca-
minho. As areas para agricultura sem risco
ja estdo ocupadas. Por isso, para evitarmos a
exploracdo de areas mais arriscadas e o des-
florestamento excessivo, a irrigacdo vem
como uma solugdo. O produtor esta ficando
mais consciente e comeca a perceber isso,
além das mudangas climaticas, que ja vém
prejudicando lavouras em sequeiro”, diz.

Além disso, Daniel enfatiza que o cres-
cimento da irrigagdo no Brasil precisa do
apoio do governo. “Precisamos de mais po-
liticas publicas nessa area. A irrigacdo traz
muitas solugdes e é um investimento com
um excelente retorno. O pivo central é a
forma mais eficiente que existe para cultu-
ras grandes, como a soja. Isso é comprova-
do nos Estados Unidos, por exemplo, desde
os anos 50. E, além disso, é o que mais cres-
ce, pela sua versatilidade, ja que pode ser
usado para controle de pragas, adubagao,
etc.”, avalia o pesquisador.
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Area de agricultura irrigada por pives centrais = 1,476 milhio de hectares em 2017
(o equivalente a 2,5 vezes o territério do Distrite Federal).

Area de sgricultura Irrigada por plvés centrals em 2017 & 47 maler do que em 1985;
I yvozes malor do que em 2000t

Minas Gerals, Golds, Bahia ¢ Sio Paule concentram 77% da drea total -
respactivamente, 315, 18%, 15% o 13%,

MHovos polos de pivos centrais em Mato Grosso ¢ Rio Grande do Sul, que surgiram
mals recentamente, com crescimenta am ritmo superler aos demals Estados,
resultando em B% da drea nacional para cada unidade da Federacho.

g ¥

|
1
1
1
3

O3 trés principals municipios rrigantes sio Unail (MG}, Paracatu (MG} o Cristalina (GO).
Mesta macrorregifio, sdo 2.558 pivos acupando 191 mil hectares,

Area equipada . Area média
o 7(ha) (ha/pivo)

65.930 86

~ 65.555 64
59.089 77
37.908

0 Deste Balano ¢ o polo com maler drea coberta por pivés: sho 147.087 hectares,

VALLEY
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PIVO IMPULSIONA
CITRICULTURA
NO SUDESTE

No pais lider mundial

em Citrus, equipamento
transforma producdo nas
fazendas Costa Mello.

A equipe encontrou na
irrigacdo Valley aresposta
paratodas as necessidades

E bonito demais ver os pés carrega-
dos de frutas, a colheita a todo o vapor e
toneladas de limdo, laranja, lima e tan-
gerina serem embaladas e enviadas para
todo o pais. A exceléncia e a qualidade
dos produtos do grupo Costa Mello evi-
denciam um trabalho guiado por muita
dedica¢do, conhecimento e tecnologia.

Ao todo, sdo trés propriedades no
interior de S3o Paulo e Minas Gerais.
Dedicados ao plantio de frutas citricas,
os empreendimentos se tornaram uma
referéncia no mercado regional e, com
o crescimento dos negdcios, veio a ne-
cessidade de se atualizar e investir em
tecnologias que pudessem garantir mais
rentabilidade. A irriga¢do tornou-se,
entdo, uma parte absolutamente funda-
mental da producdo nas fazendas.

Uma delas, situada em Iturama (MG),
é dedicada exclusivamente ao plantio de
limao tahiti. Sdo mais de 300 hectares to-
talmente irrigados — e metade dessa area
é atendida por trés pivods centrais Val-
ley. Instalados em 2005, 2006 e 2012, 0S
equipamentos responderam a uma forte
necessidade de eficiéncia na fazenda.

“Passamos por outras formas de irri-
gacdo e ainda fazemos uso delas em al-
gumas areas, mas so o pivd nos permitiu
ampliar a area plantada no terreno. Além
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disso, em comparacdo com outras ferra-
mentas convencionais, o piv quase nao
requer mao de obra, ja que um s6 opera-
rio consegue controlar todos os equipa-
mentos. A irrigacdo é perfeita e o custo
com energia elétrica é baixo. O pivd oti-
mizou demais a produgdo”, diz Edvaldo
da Costa Mello, proprietario do local.

A producdo na fazenda de Iturama
comec¢ou em 1984 e, dela paraca, aim-
portancia da irrigacdo foi evidenciada.
As condigdes climaticas secas e quen-
tes da cidade do Tridngulo Mineiro
exigiram um investimento completo.
Hoje, toda a fruta colhida na proprie-
dade é plantada debaixo de um pivo ou
em terrenos atendidos por outras for-
mas de irrigagdo.

“Aqui, sem irrigacdo, é melhor nem
plantar. Ndo é viavel plantar no sequeiro.
O pivd viabilizou a ampliacdo da nossa
producdo, o que nos deixa muito satis-
feitos, porque os outros métodos que
utilizamos apresentam essa limitagao.
No total, contamos com mais de mil hec-
tares de frutas plantadas — a maior par-
te, irrigada por piv6”, reforca Edvaldo.
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"Sendofossea
ajudado pivo, ndo
conseguiriamos
aproducdo que
temos hoje.Comele,
chegamos aatingir
até gotoneladas por
hectare. Ndo adianta
tertodo osistemade
producdo planejado
einstalado sefaltaro

essencial,que é aagua.

Adistribuicdo dessa
aguaéfundamental,e
vem através do pivd”

A aplicacdo constante de agua e a
possibilidade do seu uso eficiente ndo
sdo as Unicas vantagens. A produtivi-
dade da propriedade mineira também
impressiona, como informa o gerente
da fazenda, Marcos Alberto Lemes.

“Se ndo fosse a ajuda do pivd, nio
conseguirfamos a produgdo que temos
hoje. Com ele, chegamos a atingir até 9o
toneladas por hectare. Ndo adianta ter
todo o sistema de producdo planejado
e instalado se faltar o essencial, que é a
agua. A distribuicdo dessa dgua é funda-
mental, e vem através do piv6”, conta.

Entre todas as op¢oes disponiveis —
e mesmo entre aquelas que foram tes-
tadas e comprovadas na fazenda — foi o
pivo que se destacou. Hoje, o grupo Cos-
ta Mello oferece ao mercado colheitas
de alta qualidade de limado tahiti, laranja
pera, lima Sorocaba, lima verde, lima da
Pérsia e tangerina ponkan. E, para o fu-
turo, o crescimento é a palavra-chave.
“0 céu é o limite”, comemora Edvaldo.
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NO CAMPO PRODUTOR DESTAQUE

AMELHORSAFRADE
SOJADOBRASIL

Bicampedo do Desafio CESB

de Maxima Produtividade de
Soja, com uma produtividade
impressionante de 123,88 sacas
por hectare, Mauricio De Bortoli
encontrou no pivo aseguranca
necessaria para multiplicar os
resultados da lavoura

limentar o mundo. Uma mis-
sdo importante e, a0 mesmo
tempo, muito desafiadora.
Como é possivel assumir ta-
manha responsabilidade? A
soma de fatores como o pro-
gresso das tecnologias, a dedicacao dos
produtores e o investimento das eco-

nomias internacionais torna possivel , FﬁRUM NACIONAL DE 18 DE JUNHO DE 2019
cumprir o objetivo, e, na era da Agri- 1AXIMA PRODUTIVIDADE : Q e

cultura 4.0, a produtividade estd no
centro da equacao.

E, a lavoura de soja mais produtiva
do Brasil esta no Sul do pais. Pela se-
gunda vez, o produtor gaticho Mauricio
De Bortoli, de 40 anos, recebeu o titulo,
na 112 edi¢do do Desafio CESB de Ma-
xima Produtividade de Soja, realiza-
do pelo Comité Estratégico Soja Brasil
(CESB).

O objetivo da premiagdo é simples:
identificar, entre os mais de quatro mil
participantes, quem é aquele que atin-
giu a produtividade mais alta no plan-
tio da soja. Este ano, Mauricio, de Cruz
Alta (RS), levou o prémio para casa,
apos o resultado divulgado em 18 de
junho. Lado a lado do irmdo, Eduardo,
ele comanda a fazenda onde se encon-
tra o talhdo que lhe deu a vitoria — onde
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o namero incrivel de 123,88 sacas co-
lhidas por hectare foi registrado. A
quantidade colhida representa mais
do que o dobro da média nacional
(53,4 sacas por hectare, de acordo
com a Companhia Nacional de Abas-
tecimento, a Conab).

Mauricio trabalha na gestdo das
nove propriedades da familia, todas
localizadas no Rio Grande do Sul.
Sao quase 10 mil hectares plantados
— 0 que ja representa uma conquis-
ta por si s6, quando comparados aos
70 hectares onde o seu avd, Aquelino,
comecou a plantar trigo, em 1977.

Mas, o que explica a produtividade
abundante do terreno de Mauricio?
De acordo com o préprio produtor, o
segredo se sustenta em trés pilares.
“Genética, o conhecimento do am-
biente onde a lavoura é feita e, por
fim, mas ndo menos importante, o
manejo”, revela o produtor, pouco
mais de um més apds receber a cobi-
cada premiacao.

No que diz respeito ao manejo, um
aspecto sobressai: a irriga¢do. Do to-
tal dos terrenos plantados em todas
as propriedades, praticamente um
terco é irrigado. E a forma escolhida
para irrigar as lavouras ndo deixa es-
paco para davidas.

“A partir de 2005, comecei a in-
vestir em pivOs centrais Valley. Pes-
quisamos muito antes de selecionar a
irrigacdo mais adequada, e o pivo foi
a decisdo acertada. Hoje, trabalha-
mos com 30 pivos. Todos esses pivos
atendem a uma area de mais de 3 mil
hectares”, descreve Mauricio.

O produtor ressalta que a irrigacdo
tem o seu valor confirmado, mesmo
apesar das condig¢bes climaticas fa-
voraveis a atividade no sequeiro, na
regido Sul. “Independentemente da
quantidade de chuvas, sempre temos
a expectativa que as areas irrigadas
vdo produzir, no minimo, 12% a mais
do que o sequeiro, mesmo quando o
ano é propicio para a soja. Em anos
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“Onumeroincrivel de 123,88
sacas colhidas por hectare
foiregistrado. A quantidade
colhidarepresenta mais do que
o dobro da média nacional”
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mais secos, essa diferenca pode subir
até os 50%”, avalia.

Essa diferenca foi confirmada du-
rante as avaliacGes da produtividade
média das suas lavouras. No sequeiro,
foram calculadas 85,8 sacas por hecta-
re. Ja nas areas irrigadas, esse nimero
saltou para 107,1.

A importancia do pivo pode nado ser
tdo decisiva como nas regides mais
aridas do pais, mas Mauricio é firme
na sua decisdo de manter os sistemas
de irrigacdo. “Sem a irrigagdo, eu ain-
da conseguiria produzir, mas o pivd
oferece seguranga. Com o pivo, o clima
deixa de ser tdo importante. Retiramos
essa imprevisibilidade do sistema de
producao, o que deixa todo o processo
mais controlavel e, por isso, eficien-
te”, comenta.

E evidente que uma produtividade
tdo expressiva nao se alcan¢a sem uma
boa dose de conhecimento. “Usamos
toda a tecnologia que podemos para
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“Usamostodaa
tecnologia que
podemos para
aperfeicoare
complementar
airrigacdo. E tdo
importante saber
quandoirrigar,quanto
ahoracertade
desligar o piv6.”

aperfeicoar e complementar a irrigacdo.
E tio importante saber quando irrigar,
quanto a hora certa de desligar o pivo. E
valido salientar, ainda, que o pivo tam-
bém contribui para o aumento do acaba-
mento e da qualidade geral das sementes
de soja, que comercializamos”.

O manejo ainda se caracteriza por
um sistema meticuloso de rota¢do de
culturas. No verdo, Mauricio planta
soja e milho. No inverno, ele cultiva
uma mistura extensa de plantas, des-
de o nabo até a ervilha, passando pela
cevada e pela aveia, com o objetivo de
vender os graos.

Sobre o futuro, Mauricio ndo tem
dividas. As novas tecnologias sdo o
foco para as suas fazendas, daqui em
diante. Aplicadas da forma correta —
e, é claro, lado a lado da irrigacdo por
pivo —, elas serdo capazes de aumentar
ainda mais a excelente produtividade
das suas culturas. @
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Cortando os custos
pela metade!

PRODUTORBERNARDO ALVAREZ

No Rio Grande do Sul, o experiente produtor que planta
arroz desde os anos 70 reduziu os gastos em 50% apds
investir no pivo central, sem alterar a produtividade

De Norte a Sul, em todos os Esta-
dos do Brasil, é dificil encontrar uma
familia que ndo inclua o arroz no car-
dapio. Para manter o pais bem abas-
tecido deste alimento tdo importante
e tdo representativo da culinaria na-
cional, contamos com os produtores
que se esforcam todos os dias para
levar o cereal para as mesas de prati-
camente todos os brasileiros.

Com essa missdo, vem uma dose
alta de responsabilidade e a deman-
da sempre elevada significa que quem
planta precisa ser capaz de manter
uma produtividade igualmente alta.
Em um mercado cada vez mais exi-
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gente e competitivo, como é possivel
atender ao desafio?

Tipicamente, um campo inunda-
do, com agua por toda a parte, é uma
imagem comum quando se imagina
uma lavoura de arroz. Afinal, a irri-
gacdo é fundamental, j& que o cereal
necessita de grandes quantidades de
agua para proliferar.

No entanto, a inundag¢do nio é a
Unica forma viavel para o plantio do
arroz. E nem ¢é, de longe, a mais ren-
tavel e eficiente. O pivé central, com
as vantagens relativas a eficiéncia na
mao de obra, no uso de recursos e nos
resultados positivos, vem se mos-
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trando uma ferramenta mais que util
para contribuir na produgao.

Em Itaqui, no Rio Grande do Sul, o
produtor Bernardo Alvarez, da Capia-
ti Agropecuaria, dedica-se a lavoura
de arroz inundado desde o inicio da
década de 70. Depois de décadas in-
vestindo nessa forma de irrigacdo,
ele decidiu inovar e, em 2005, passou
a apostar no pivo para abastecer o seu
campo com a agua necessaria.

Ja na etapa do planejamento, o
pivé ja revelou diferencas positivas

“Foisurpreendente
perceberquea
produtividade que
alcancamos debaixo
dopivd é exatamentea
mesma que registravamos
comoarrozinundado.Na
Ultimasafra,chegamosaos
9milkgporhectare,uma
produtividade expressiva”

PRODUTOR BERNARDO ALVAREZ, COM A EQUIPE DE REPRESENTANTES DA VALLEY NAREGIAO

no sistema de produgdo. “Com o pivo,
temos a garantia de que a agua sera
aplicada no momento mais adequado
e temos o controle preciso para dis-
tribuir a irrigac¢do ao longo de todo o
ano. Seja qual for a lavoura, incluindo
o arroz, é facil de executar e, também,
de fiscalizar”, comenta Bernardo.

Na propriedade da Capiati, o ter-
reno conta com 467 hectares irriga-
dos, todos eles atendidos por seis pi-
vOs centrais, cinco da Valley. A troca
do regime inundado pelo pivo marcou
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um momento significativo na hist6-
ria da empresa, ja que os resultados
vém surpreendendo nos quase 15
anos desde que os equipamentos fo-
ram instalados.

“Foi surpreendente perceber que
a produtividade que alcan¢amos de-
baixo do piv6 é exatamente a mesma
que registravamos com o arroz inun-
dado. Na tltima safra, chegamos aos
9 mil kg por hectare, uma produtivi-
dade expressiva. Levando em consi-
deracdo a facilidade do uso do pivo
em comparag¢do com outros sistemas,
foi um resultado muito agradavel”,
conta.

Mas, a verdadeira surpresa veio
na hora de calcular os custos do sis-
tema de irrigacdo. “As despesas com
a irrigacdo cairam pela metade em
relacdo a inundagdo. Sendo assim, ja
que ndo existe diferen¢a na rentabi-
lidade, fica muito claro que o pivé é
a melhor soluc¢do. E uma ferramenta
muito boa, ndo tem como dar erra-
do”, comemora o produtor.

Além de contribuir de forma evi-
dente para o sucesso do empreendi-
mento, o pivd também veio responder
as demandas de um mercado cada vez
mais movimentado. “Foi necessario
mudar o nosso rumo, sendo, sairi-
amos do mercado. E preciso perce-
ber que o mercado esta pedindo essa
mudanga. A forma antiga de produzir
ndo é mais vidvel economicamente, e
o produtor precisa se adaptar a essa
realidade”, avalia Bernardo. @
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29 SEMESTRE DE 2019:
ESTOQUE EM BAIXA, VALORIZACAO EM ALTA

E o menor estoque de arroz dos tltimos 20 anos no Bra-
sil, de acordo com a Companhia Nacional de Abastecimento
(Conab). Um cenario que, segundo a Federa¢do das Asso-
ciagdes de Arrozeiros do Rio Grande do Sul (Federarroz), é
reflexo da quebra expressiva de produgao no pais.

Conforme divulgado oficialmente pelo diretor de Mer-
cado da Federarroz, Marco Aurélio Tavares, a previsdo é
que, no final do ano-safra, “teremos minimos estoques
disponiveis de arroz em casca no Estado do Rio Grande do
Sul, e essa conjuntura nos leva a apostar em imediata valo-
rizagdo do cereal”, destaca.

Em comunicado, a Federarroz lembrou que o cenario atual
é similar ao da safra 2015/2016, oportunidade em que o arroz
atingiu pregos de RS 55,00 ao longo do segundo semestre.
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OPTIMAL FLOW SOLUTIONS

A.R.l - Fabricante Israelense de acesstrios
de protecao e controle hidraulice com mais
de 40 anos de experiéncia na irigagao

A qualidade dos produtos, a experiéncia

da engenharia e os softwares da A.R.l. garantem a operacdo segura do seu pivo.

A linha completa de Valvulas de ar (Ventosas), Valvulas de controle, Retencao e Valvulas de
pe com Criva permitem uma sequéncia de solucdes, da casa de bomba até o canhao Anal.

A subsididria A.R.l. Brasil mantém estoques para fornecimento imediato de produtos e
pecas de reposicac e oferece treinamento, semindrios e assisténcia técnica para continuar a
ser seu fornecedor nimero 1!
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AR BRASIL COMERCIO IMP. e EXF. Ltda,  wwwaarlvalvescom | ari@arhvalvescombr | Tel-+55 11 3782-0255
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Produtividade

em dobro!

Consultoriaemirrigacdo da
Irriger leva produtor goiano
aduplicar avariedade de
lavouras e a conquistar
ainda mais rentabilidade

A instalacdo de um sistema de irriga-
¢do nem sempre € a chave para uma la-
voura de sucesso. O conhecimento sobre
0 manejo correto é tio precioso quanto a
propria agua que abastece o pivo. Para se
alcancar a verdadeira eficiéncia, é preci-
so saber quando e quanto irrigar.

Em Rio Verde, no interior de Goias,
o produtor Silomar Cabral Faria vem
apostando nos servicos de consultoria da
Irriger, com o objetivo de tomar a deci-
sdo mais precisa possivel, priorizando a
irrigacdo como ferramenta para econo-
mizar nas despesas e maximizar a ren-
tabilidade da Fazenda Rio Doce, da qual
é proprietario.

Ja sdo 18 anos dedicados a produgao
de soja e milho, embora a irriga¢do, fei-
ta por meio de quatro pivés Valley, seja
um investimento relativamente recente.
“QO primeiro pivd foi instalado em outu-
bro de 2016. O segundo e o terceiro foram
colocados em janeiro do ano passado, e o
ultimo foi ha seis meses”, conta Silomar.

Os quatro equipamentos irrigam uma
area de 174 hectares, do total de 300 ocu-
pados pelo terreno da fazenda. Desde o
inicio do funcionamento do sistema de
irrigacdo, as mudancas no local foram
expressivas. “Antes, eu s plantava no
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sequeiro. Comecei a perceber que o solo
estava precisando de uma maior quanti-
dade de agua, por isso, decidi investir na
irrigagdo. Antigamente, s6 plantavamos
soja e milho. Depois da instala¢ao do pri-
meiro pivo, ja comecamos a registrar au-
mentos na produtividade”, aponta.

E quanto aumento! Além de permitir
a colheita de mais produto por hectare da
lavoura, a irrigagdo também aumentou a
fertilidade do solo, o que permitiu acres-
centar ndo uma, mas duas novas safras
na fazenda.

Em 2016, Silomar comegou a plantar
feijdo 100% irrigado e, a partir deste ano,
dara inicio a safra do trigo, multiplican-
do as suas fontes de renda e aprovei-
tando ao maximo o seu terreno. Os dois
produtos mais recentes sao destinados
a venda direta, assim como o milho para
silagem, enquanto a soja é destinada
para cooperativas.

Na tltima colheita, a soja rendeu, em
média, 68 sacas por hectare nas areas
irrigadas da fazenda, contra 55, no se-
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queiro. Em rela¢do ao milho, foram re-
tiradas 40 toneladas por hectare irrigado
(30, no sequeiro). Ja o feijdo resultou em
uma colheita de 56 sacas por hectare. No
entanto, Silomar ressalta que a produti-
vidade ndo para de crescer.

“Em alguns locais, a soja chegou a
render 80 sacas por hectare. Isso é uma
quantidade muito dificil de se conseguir
no sequeiro. Para o ano que vem, a nossa
meta é alcangar as 100 sacas por hecta-
re”, almeja o produtor. Se o objetivo for
cumprido, Silomar tera praticamen-
te dobrado a produtividade da soja, em
comparac¢do com o rendimento das areas
em sequeiro.

Os resultados com a consultoria Irriger.
A consultoria da Irriger vem desempe-
nhando um papel importante neste ce-
nario de crescimento. Para Silomar, o
conhecimento da equipe tem sido uma
ferramenta poderosa. “Os profissionais
fazem visitas mensais aqui na fazenda, e
nos apresentam sugestdes de acdes que
podemos tomar para reduzir os custos
com a agua e a energia elétrica, e otimi-

“Emalgunslocais,asoja
chegouarender 8o sacas
por hectare. Isso€uma
quantidade muito dificilde
Se conseguir no sequeiro.
Paraoanoquevem,a
nossametaéalcancaras
100 sacas por hectare”

BRASIL

zar a utilizagao da irrigagao — como con-
trolar os intervalos da aplica¢do do pivo,
por exemplo. Agora, estamos planejando
a correcdo do solo, para viabilizar ainda
mais as lavouras”, revela.

A consultora que atende a Fazenda
Rio Doce é Tamires Pimenta. Para ela, a
visdo do sr. Silomar em relacdo a irriga-
¢do é um fator importante que contri-
buiu para o crescimento expressivo das
suas culturas. “Antes dos pivds, como
ndo se usava a irrigacdo, a fazenda ficava
sempre nas mesmas lavouras, ndo tinha
esse espaco para crescer. Hoje, o sr. Silo-
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“Os profissionais da
Irriger fazem visitas
mensais aqui nafazenda,
e nos apresentam
sugestdes de agdes que
podemos tomar para
reduzir os custoscoma
aguaeaenergiaelétrica,
e otimizar a utilizagdo da
irrigacdo”
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ATECNICA DA IRRIGER, TAMIRES PIMENTA,
EMATENDIMENTO NAFAZENDA

mar consegue plantar trés safras no ano.

Ele sempre procura experimentar algu-
ma ferramenta nova e essa vontade de
inovar é muito positiva. Além disso, ele
faz questdo de divulgar a irriga¢do para
os produtores locais. Na regido, ele é re-
feréncia no fornecimento de silagem, e
essa produgdo sé é possivel gracas a ir-
rigacdo”, ressalta Tamires.

Gragas ao acompanhamento da Irri-
ger, o produtor também investiu no In-
jeferd, o injetor de fertilizantes e defen-
sivos para pivos da Valley, bem como no
AgSense, o sistema de monitoramento
e controle remoto dos equipamentos de
irrigacdo. Assim, o piv0 passa a oferecer
mais funcionalidades além da simples
aplicagdo de 4dgua e, a0 mesmo tempo,
o produtor tem, na palma da mao, con-
trole sobre todo o sistema, facilitando a
tomada de decisao.

“Todas essas novidades foram suge-
ridas pela equipe da Irriger, e o resulta-
do esta a vista. Ndo s6 aumentei a pro-
dutividade, como também somei duas
novas colheitas. No inicio, procurei a
Irriger para reduzir as minhas despesas,
mas o servico que é oferecido vai além
disso. E um pacote completo, com muita
informac¢do atualizada e um acompa-
nhamento constante. Ndo podia estar
mais satisfeito”, comemora Silomar. @
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Protecao dalavoura
e do patrimonio

Produtor do Rio Grande do Sul ndo abre mdo de tranquilidade e
investe no seguro de equipamentos de irrigacao

As adversidades climaticas sdo as principais ‘vi- .y
1ds’ do produtor rural, pois comprometem a qua-
lidade e a produtividade de lavouras e prejudicam o
rendimento de quem produz. No ritmo competitivo
da produgdo agricola brasileira, que exige cada vez
mais resultados e em menor tempo, prospera sempre
quem investe em previdéncia.

Um bom exemplo vem do Rio Grande do Sul. Na
FS Fazenda, propriedade de 600 hectares localizada
em Santa Barbara do Sul, enquanto todos os anos as
lavouras de soja e milho germinam sob 11 equipa-
mentos de irrigacdo - longe do temor dos efeitos da
estiagem, Roberto Stapelbroek consegue tempo para
dedicar sua atengdo a tantos outros compromissos
do campo. De fora, ficam as preocupag¢des com per-
das de receita por La Nifia e, também, os prejuizos
caso alguns de seus equipamentos de irrigagao apre-
sente problemas.

Os mesmos piv0s que impedem a colheita com baixa
produtividade recebem uma atengao especial do produ-
tor. Todos os equipamentos possuem seguro que cobre,
além de eventuais falhas na operagdo ou danos causados
pelo clima, perdas por furtos/roubos de pegas. “Hoje em
dia é preciso se precaver e o seguro de equipamentos de
alto valor agregado da tranquilidade para trabalhar”,
afirma Stapelbroek.

0O seguro de pivds é uma das modalidades ofereci-
das pela DLL Corretora de Seguros e foi adquirido de
forma simultanea a aquisi¢do dos equipamentos jun-
to ao Valley Finance, banco de fabrica da Valley. O di- ;
retor da DLL Corretora de Seguros, Roberto Martins, i B
enfatiza que o seguro para equipamentos agricolas é : U
um aliado do homem do campo e precisa ser consi-
derado como um dos principais investimentos, tanto
como as préprias maquinas que est3o na fazenda. “E
uma garantia de trabalho tranquilo e a certeza que
eventuais perdas serdo bastante limitadas”, afirma.

“Escolhi uma modalidade de seguro completa para
meus equipamentos, porque nunca sabemos o dia de
amanhd, e o custo compensa, pois representa menos de
1% do valor dos equipamentos”, conta o produtor. Se-
gundo ele, a opgao pelo seguro se deu por trés motivos:
protecdo contra avarias provocadas pelo clima, falhas
operacionais e pelo ambiente desfavoravel em relagdo
aseguranga. “Infelizmente hoje € muito comum o furto
de pegas de maquinas e equipamentos no campo”, re-
lata o proprietario da FS, que, na tiltima safra, conquis-
tou um rendimento 30% superior na produtividade da
soja e de 15% no milho, tudo gragas a irrigacdo.

Yty oo

AGOSTO 2019 REVISTAPIVOT VALLEY 63



GRANDES IDEIAS MESTRES DA IRRIGAGAO

DESAFIOS E OPORTUNIDADES NO
USO DA IRRIGACAO POR PIVO CENTRAL:
O caso do Grupo Antonini

a agua para alimentar as plantas, a
fertirrigacdo.

Com a possibilidade do crescimen-
fa\ Fibio da Silva Rodri to do uso de irrigacdo nas é4reas do
oo Fabloda>silva Rodrigues Estado de Mato Grosso do Sul, este

GRADUADO EMADMINISTRACAO, .

ESPECIALISTAEM ECONOMIA E GESTAO DO trabalho realizou um estudo de caso

AGRONEGéCIO,MESTRE EMAGRONEGOCIOSE em um grupo que vem se destacando

DOUTOREM ADMINISTRA(;T\O,UFMS-CAMPUS o A . o~ ld

NAVIRA(, FRODRIGUES@UFMS BR no cenario econdmiconaregiaosuldo
Estado, em Navirai, o Grupo Antonini.

O Grupo Irmaos Antonini foi fun-
dado em 1988 por quatro irmdos que
sairam da cidade de Marialva, no
Norte do Parand, para cultivar terras
—— em Navirai. Com uma histéria de mais
Jefferson Kiyoshi Komesu de30 fmos, 0 grupo Fonta coma co}a—
UFMS - CAMPUS NAVIRAI, boracdo de quatro diferentes geracoes
KOMESU@GMAIL.COM; atuando simultaneamente. O know
how dos proprietérios ja é de mais de
50 anos cultivando soja e mais de 80
anos desde o primeiro pé de café.

Hoje, o Grupo Antonini conta com
uma estrutura de 14 fazendas de
producdo agricola, com area aproxi-
mada de 13.000 hectares de plantio,
sendo cinco fazendas proprias com

ma das alternativas viaveis a
produgcao de alimentos é usar
de forma mais eficaz os re-
cursos hidricos. Nesta perspectiva, a
irrigacdo torna-se uma opg¢ao sus-
tentavel, tanto no aspecto economi-
co, quanto social e ambiental. Dados
da Organizacdo das Nagdes Unidas
para a Alimentacdo e Agricultura
(FAO) mostram que, para atender a
demanda mundial, a produ¢do mun-
dial de cereais deve aumentar algo
préximo a 1 bilhdo de toneladas até o
ano de 2030 (RODRIGUES, 2018).
Atualmente, o pacote tecnolégico
que acompanha a irrigacao pode re-
sultar em um manejo mais eficiente
dos recursos hidricos. Uma das prin-
cipais maneiras é a automatizacdo
dos sistemas de irrigacdo, usando a
agua de formamais racional e evitan-
do o desperdicio. Além disso, alguns
sistemas mais modernos permitem
a adicdo de nutrientes misturados
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area de 3.000 hectares, dos quais 622
sdo irrigados com pivos de irrigacdo
(com projeto parachegar a1.050 hec-
tares até 2022) e uma fazenda com
120 hectares de madeira de reflores-
tamento.

O primeiro pivo instalado pelo gru-
po foi no ano de 2013, com cobertura
de aproximadamente 150 hectares.
Apds a implantacdo do sistema de
irrigacdo, o grupo obteve um incre-
mento médio em torno de 18,18% so-
bre a produtividade da cultura de soja
naarea irrigada. Na safra 2013/2014, a
produtividade média alcangada foi de
apenas 35 sacas por hectare nas are-
as sem a irrigacdo, devido a falta de
chuvas; nas quatro safras posteriores
(2014/2015, 2015/2016, 2016/2017 €
2017/2018), a média ficou em 55 sa-
cas por hectare. Ja na area irrigada, a
producdo média alcancada foi de 65
sacas por hectare.

O sistema de irrigacdo pode con-
trolar parte das incertezas do clima, o
que colabora com a reducdo dos cus-
tos de transacdo, uma vez que grande
parte do risco do negdcio esta na falta
de &gua durante o cultivo. Isso traz
para o produtor o poder de negociar
melhor os seus contratos de venda
futura, conferindo a homogeneidade
na relacdo custo-faturamento.

Outro fator de grande relevancia no
aumento da capacidade produtiva do
Grupo Antonini, utilizando o pivo de
irrigagdo, é a capacidade de cultivar
uma terceira safra no periodo de um
ano. Nelson Antonini relata que nor-
malmente sao feitas duas safras por
ano: a safra de verdo, entre os meses
de outubro e marco, onde é planta-

“Produziranossa
prépriasemente
trouxe uma
grande economia
nos custos com
esseinsumo”

da a soja, e a safra de inverno, entre
os meses de abril e agosto, quando é
plantado o milho, também chama-
da de milho safrinha. “Geralmente
temos um periodo de, aproximada-
mente, dois meses em que as terras
ficam em pousio, ou seja, recebem
apenas o plantio de cobertura, que
pode ser aveia, milheto, nabo, en-
tre outros. Apés esse periodo, é feita
a dessecacdo e a cobertura vira uma
palhada que protege o solo que sera
preparado para o plantio da préxima
safra”, afirma Nelson.

Nessa perspectiva, o Grupo Anto-
nini tem investido fortemente na im-
plantacdo dos pivés de irrigagdo, com
uma média de um pivo instalado por
ano. Hoje, o grupo conta com seis pi-
vos em funcionamento, totalizando
uma area de 622 hectares irrigados.
Além da safra de verdo e de inverno,
esta sendo cultivada uma terceira sa-
fra, neste caso, de feijdo e, também, a
soja para a producdo de semente pro-
pria. “Produzir a nossa propria se-
mente trouxe uma grande economia
nos custos com esse insumo” conta
Nelson. Segundo os dados levantados
junto ao setor agrondmico do grupo,
a economia com a producdo de se-
mente propria chega aser de RS 1,5 a
RS 1,8 milhdo por ano. S6 esse fato ja
torna viavel financeiramente para o
produtor de soja investir em sistemas
de irrigacdo, como aponta o enge-
nheiro agronomo Giancarlo Antoni-
ni, filho de Nelson.

Com o sistema de irrigacdo, o grupo
pode plantar cultivares mais precoces
e de ciclo curto, o que abre uma jane-
la de tempo e de oportunidade para
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produzir outras culturas, como o feijdo,
que obteve um faturamento de mais de
RS 1milhdo na safra 2017, em uma area
de 350 hectares irrigados.

Entretanto, a instalacao de um sis-
tema de irrigacdo passa por alguns
entraves e dificuldades, e uma delas é
conseguir as licencas ambientais e a ou-
torga de uso de agua, que sdo processos
burocraticos e demorados. Outro gran-
de problema é a questdo da rede elétri-
ca. Como o pivé demanda um consumo
elevado de energia elétrica, a infraes-
trutura ndo tem dado conta da deman-
da, assim, o Grupo Antonini teve que
investir na melhoria das instala¢6es da
rede elétrica e, também, na aquisicdo
de geradores de energia movidos a éleo
diesel para poder suprir suas necessida-
des. Sdo quatro pivos sendo tocados por
meio dos geradores a diesel e dois pivos
que rodam diretamente com a energia
da rede elétrica. Nos pivos tocados por
gerador a 6leo diesel, o custo com ener-
gia é praticamente o dobro, sendo que,
para cada milimetro de agua irrigado, o
gerador teve um gasto com 6leo diesel
em torno de RS 4,00 e, para os pivos to-
cados a energia da rede elétrica, o custo
foi em torno de RS 2,00/mm.

Com base na pesquisa feita nos de-
monstrativos agricolas do Grupo An-
tonini, é possivel constatar que a im-
plantacdo dos sistemas de irrigacdo por
piv0 central trouxe uma garantia na
sua produtividade, além de abrir novas
oportunidades de mercado com a inser-
¢do de novas culturas durante o periodo
de pousio, quando a terra ficaria parada
esperando o tempo certo para semear a
proxima safra. Com o auxilio de novas
cultivares de ciclo precoce e das tecno-
logias atreladas a irrigagdo por pivo, o
grupo pdde cultivar uma terceira safra,
o que fortaleceu o grupo. @
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